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Trh s energetikou prechadza
vyraznymizmenami. Firmy musia

prehodnotit stratégie

NAKUP ENERGIi UZ NESTACI RIESIT RAZ ZA ROK. DOLEZITE JE SLEDOVAT
VYVOJ CELOROCNE A POZNAT AJ SVOJ PRIEBEH SPOTREBY. TO OVPLYVNUJE VYBER VHODNEHO PRODUKTU

ituaciavo vy-
robe elektri-
S ny vratane

vyuZzivania

obnovitel-
nych zdrojov sa po nedavnej
energetickej krize vyrazne
zmenila. So zretelom na de-
karbonizac¢né ciele Slovenska
a rastuci podiel neemisnych
alebo nizkoemisnych zdrojov
je nevyhnutna celkova trans-
formacia energetiky. O sticas-
nom stave na trhu a pripravo-
vanych zmenach hovori pre
TREND Head of sales spoloc-
nosti Energie2, a. s., Eduard
Chudovsky.

Spolocnost Energie2
posobinatrhudlhodobo
ako vyznamny dodavatel’
elektrickej energie
azemného plynu.Cosa
zmenilo v poslednom
obdobi?

Doba priniesla vyzvy a my
sme na ne vcéas zareagovali.
Trh je menej citatelny a odbe-
ratel o¢akava omnoho viac zo
strany dodavatela. Dnes sme
poskytovatelom komplex-
nych rieSeni v oblasti dodav-
ky energii aj vyroby elektric-
kej energie z obnovitelnych
zdrojov, s klientmi tvori-
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me celkové ako a kde uSetrit.
Za spominané obdobie sme
si vybudovali silnt poziciu
a doéveru mnohych vyznam-
nych podnikov na Slovensku
aj v Cesku.

Opisaliby ste stav

na trhus energiami

po energetickej krize?

V porovnanis tym, ¢o sme za-
zili pocas krizy, je v sticasnos-
ti situdcia dobra. Pred dvo-
ma rokmi nikto na trhu ne-
vedel povedat, ¢o bude zajtra.
Bol problém vobec komodi-
tu nakupit a stanovit klien-
tovi fixné ceny. Dodavatelia
odmietali brat novych klien-
tov a situdcia bola pre mno-
hych hrani¢na. V sticasnosti
je uz komodita dostupna, aj
jej fixacia je jednoduchsia. Ak
to vSak porovname s tym, ¢o
bolo este pred krizou, je touz
uplne iny trh.

Vymenovali by ste,

€o vSetko sazmenilopre
vas avasichklientov?
NajviditeInejsie je, Ze ceny
elektriny st stale dvojnasob-
ne vySSie ako pred tromi rok-
mi. Rovnako sa vS§ak predra-
Zili naklady na dodavku a ob-
chodovanie. Podstatné je,

Eduard Chudovsky

Eduard Chudovsky ma viac ako 15-ro¢né skisenosti

v energetike. V spolocnosti Energie2, a. s., posobi

od jej vzniku a zastava poziciu Head of sales. Spolu

s obchodnym oddelenim vedie aj diviziu obnovitelnych
zdrojov v spolocnosti.

Ze trh sa dnes sprava omno-
ho dynamickejsie a volatilita
cien, napriklad aj pocas jed-
ného diia, bezne prekracuje
rozdiel hoci aj sto eur na jed-
nu megawatthodinu (MWh).
V praxi to znamena, Ze je
omnoho naro¢nejSie spravne
zabezpecit komodity a vyla-
dit celé portfolio spolo¢nos-
ti. Rovnako je pre klienta na-
rocnejSie rozhodnit sa, ke-
dy ma zafixovat alebo akym
inym sposobom si ma zabez-
pecit dobrua cenu. Do hry pre-
to vstupuji nové typy pro-
duktov. Opdt je navyse aktu-
alna aj téma riadenia spotreby
u zdkaznika.

Ako sazmenilo spravanie
klientov v porovnani

s minulostou?

V tomto smere je situacia tro-
chu rozdielna. Klienti istym
spdsobom stéle difaja, Ze sa
vSetko vrati do stavu ako pred
krizou. V podstate sa opakuji
dva typy klientov. Ti, ktori ¢a-
kajtina dalsi pokles, lebo cena
uz klesd. Potom st tu klienti,
ktori ¢akaji znova na pokles,
lebo cena rastie. Ale takto to
celé nefunguje. Na trh vplyva
mnozstvo réznych faktorov
a treba ich sledovat cely rok,
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aby sme trafili vhodné obdo-
bie na nakup.

Mozete uviest konkrétny
priklad?

Napriklad tento rok boli naj-
nizsie ceny zaciatkom roka
sposobené vplyvmi v prvom
kvartali a odvtedy kontinual-
ne rasti. Ano, da sa predpo-
Iladat, Ze sa zase otocia a vra-
tia na pévodné turovne, no
stcasné signdly trhu o tom na-
teraz nesvedcia. BliZi sa jesen
a v case, ked klienti potrebujt
podpisat zmluvy na dalsi rok,
jeuz pravdepodobnost pokle-
su cien mala. Na ceny z ivodu
roka sa zrejme uz nedostant.

Ako vidite dalSi vyvoj
natrhus energiami? €o
prinesie zvysSokroka
abudicirok?

Toto je, samozrejme, ta najdo-
lezitejSia otazka, pretoze jed-
notlivé faktory ida proti sebe.
Trh s energetikou si hlada svoj
novy normadl a rezim fungova-

nia. Zaroven s tym ekonomi-
ka celkovo nema dobrti kondi-
ciu. Do toho vSetkého tu ma-
me vojnové konflikty, ktoré
takisto ovplyviiuji nalady aj
ceny. VSetko sa teda odvija od
toho, ktory z faktorov je prave
aktudlny. Preto bude energe-
ticky trh eSte nejaky ¢as ne-
stabilny. Na druhej strane toto
bude bezny jav a novym nor-
malom sa stane prave volatili-
ta. Do dalSieho obdobia uz ne-
bude také jednoznacné, kedy
aaky typ ceny si vybrat.

€otoznamenipre

klienta a aké ma moznosti
manévrovat?

V sticasnosti sa nestaci veno-
vat nakupu energii raz za rok,
ale treba poznat priebeh spot-
reby svojej prevadzky. Len
podla toho sa da vybrat vhod-
ny produkt. Okrem tradi¢né-
ho produktu dodavky elek-
triny a plynu s fixnou cenou
si klienti uz vyskusali aj po-
hyblivé denné ceny, takzva-

ny spot. Ten vychadza z aktu-
alnych dennych a v pripade
elektriny hodinovych cien,
kde zakaznik plati zmluvne
dohodnutt prirazku k tejto ce-
ne a presne podlajeho spotre-
by sa kazda hodina alebo den
vypocita samostatne.

Moze byt takyto nakup
elektriny vyhodny?
Vyhodou takéhoto produktu
je férovost pre obe strany. Ak
je cena vysoka, zakaznik pla-
ti viac, ak je nizka, tak menej
a zaroven ma vacsiu flexibi-
litu odberu. Na druhej strane
je tento produkt tplne otvore-
ny, a tedarizikovy. V ¢ase, ked
boli fixné ceny vysoko, bol lo-
gickou volbou a stavkou na
istotu, Ze ceny na spote kles-
nu. Ale dnes, ked sa ceny bli-
ziak svojim fundamentalnym
hraniciam, sauz moze stat, ze
v niektorych pripadoch bude
v Case realnej dodavky spot
vysSie, ako keby si klient za-
fixoval cenu rok vopred. Na-

priklad ceny spotu teraz v le-
te znova dosiahli v niekto-
rych hodinach hodnoty 200
eur za MWh a denné prieme-
ry vychadzali oproti cenam
najar o 50 % vyssie. Do budi-
cich rokov nebude vzdy jed-
noznacné, ¢i sa stane vyhod-
nejsi FIX alebo SPOT.

Ako ste zareagovalina tiato
situaciunatrhu?

Vzhladom na to, ¢o sa deje na
trhu, sme doplnili ponuku aj
o KOMBI produkt, ktory je
kombindaciou fixnej a spoto-
vej ceny. Zakaznik si zafixu-
je napriklad 60 percent obje-
mu fixnou cenou a za zvysni
spotrebu nad ttito hranicu bu-
de platit spotovi cenu v redl-
nom case. Naopak, v situdcii,
ked neodoberie dohodnutych
60 percent, sa jeho prebytoc-
ny odber odpreda na spoto-
vom trhu v redlnom case. To-
to je mozné obdobne nasta-
vit aj pri plyne. Mame,
samozrejme, aj klien- O
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Bilancia vyrobenej
a spotrebovanej elektriny

2 844,2 MWh
Spotreba EE

za obdobie 1.7.2023 - 30. 6.2024

2 480,9 MWh

Odber zo siete

tov, ktorym Sijeme ce-
c nu takpovediac na mie-
ru. Rok za¢nti na spote a podla
vyvoja si v priebehu roka ¢ast
objemu zafixuju alebo prej-
da na KOMBI produkt. Snazi-
me sa im najst najefektivnej-
SierieSenie.

Mate okremuz
spominanych produktov

v ponuke este nieco dalsie
rovnako inovativne? Ako
stenatomsrozvojom
obnovitelnych zdrojov
energie?

Stcastou zmien za posled-
né roky bol prirodzene rych-

Vykrytie spotreby vyrobenou elektrinou
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363,3 MWh

Priama spotreba

528,4 MWh

T e Vyroba EE
.'.-Il’i | e
165,1 MWh
Dodavka do siete
ly prechod na obnovitelné mentovali do dalSich novych
zdroje energie. Okrem velké- » produktov, ktoré ndim umoz-
ho mnozstva fotovoltickych Natrh vplyva nuji navrhnat efektivnejsie
elektrarni, ktoré sme realizo- IMNOZStVO rieSenie dodavky alebo vyro-
vali aj s pripojenim na kIi¢ pre by energie. Vdaka tomu doka-
svojich klientov, sme zabezpe- fa ktoro_v Zzeme pontkat svojim zakaz-
¢ilis tym savisiaci vykuppre- @ tre baich nikom viac moZnosti, ako na-
bytocnej elektriny. T4 v Case, SI edovat' Cely priklad optimalizovat svoju
ked ich prevadzka nema od- spotrebu. Pozorne sledujeme
ber, totiZ potrebuje klient nie- I'Ok, aby sme 3j nov legislativu a pripra-
kam umiestnit. Nasa ponu- trafili vhodné vuieme sanadalsie moznosti
ka produktov pre klienta te- bdobi prace u klientov tak, aby sme
da znamena, Ze moze vybavit o obie na mohli pokryt vSetky ich po-
vietky svoje energetické po- nakup treby aj v budticnosti.

treby na jednom mieste a ko-
munikovat s jednym silnym
partnerom.

Svoje poznatky sme imple-

Viete uviest pre Citatelov
nejaky redlny priklad?
Spomeniem napriklad spo-
lo¢nost AAH Plastics v Solca-
noch, ktora nakupuje elek-
trinu na KOMBI produkt. Za-
roveil sme v nej zrealizovali
a pripojili v minulom roku
fotovolticky zdroj na streche
budovy s vykonom 500 kWp
pri 1219 paneloch. Za dva-
nast mesiacov prevadzky ta-
to elektraren redlne vyrobi-

1a 528,4 MWh elektriny, pri-
¢om 363,3 MWh spotrebovali
priamo u klienta. To predsta-
vuje pribliZne trinast percent
rocnej spotreby zavodu. Zvys-
na ¢ast 162,1 MWh vyrobenej
elektriny sme od nich vykupi-
li. Vdaka zmluvnym cendam za
odber a vykup elektriny spo-
lo¢nost touto kombindciou
produktov uSetrila za rok pre-
vadzky 110-tisic eur. Zaroven
podnik zniZil produkciu emi-
sif oxidu uhlicitého 0157 ton.
Pri takejto tispore maich elek-
trarefl navratnost menej ako
pdt rokov, no Zivotnost je viac
ako 20 rokov.

Ako tou vas viastne
funguje, ak by prisiel
napriklad zakaznik

od konkurencie?

Nasa spoloc¢nost Energie2 je
silnym partnerom pre dodav-
ky elektriny a zemného plynu
na Slovensku uz 13 rokov a po-
nukame rieSenia, ktoré s vy-
hodné pre vSetky typy pod-
nikov a organizacii. Snazime
sa, aby mal kazdy zakaznik
prideleného svojho zastup-
cu zo spoloc¢nosti a komuni-
koval tak osobne vSetky svo-
je poziavky.

Zakaznikov oslovujeme kon-
kurencieschopnymi cenami
a inovativnym pristupom.
Prechod k ndm je jednodu-
chy a bezproblémovy. Zikaz-
nici, ktori sa rozhodni zme-
nit svojho dodavatela elektri-
ny, mozu ocakavat bezplatny
arychly proces. Snazime sa
navys$e minimalizovat admi-
nistrativnu zataz pre klientov.
Pocas prechodu, samozrejme,
nedochadza k preruseniu do-
davky elektriny, ¢o zarucu-
je nepretrzity komfort
aistotu dodavok. D

www.energie2.sk
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